
Business Developer 
B2B Junior
Alternance

Rejoignez Monetech et
façonnez la mobilité de demain !

Qui sommes-nous ? 

Monetech, est une société d’ingénierie et de conseil : nous sommes des experts passionnés des technologies 
mobiles et des transactions sécurisées, engagés dans des projets à fort impact au service de la mobilité 
numérique.

De nos agences de Gémenos (13), Toulouse, et Paris nous accompagnons de grands comptes depuis la 
définition de leurs besoins jusqu’au lancement de services innovants : paiement mobile, ticket dématérialisé, 
solutions MaaS (Mobility as a Service)… Vous les utilisez peut-être déjà sans le savoir !

Votre mission : 

Participer à la conquête de nouveaux comptes et de nouvelles missions. 

Nous recrutons un(e) Business Developer B2B Junior en alternance pour notre agence de Toulouse. En appui 
aux consultants expérimentés, tu participeras à la prospection commerciale et à la réponse aux appels 
d’offres.

Vos responsabilités clés :

Veille commerciale

Identification de prospects
Organisation de rencontres commerciales : participation à la préparation de support et accompagnement 
des consultants senior
Identifier les perspectives de marchés des prospects



Appels d’offres

Suivi, analyse et qualification des appels d’offres en cours
Contribution à la stratégie de réponse des appels d’offres retenus : mise en place de partenariats, 
identifications de sous traitants, planning de réponse, constitution de l’équipe en charge de la rédaction 
des pièces.
Accompagnement de bout en bout de la constitution de la réponse : Initialisation de mémoire technique, 
sollicitation des experts pour le compléter, constitution de la réponse financière.

Relation commerciale client

Participation au développement commercial de nos comptes actifs.
Anticipation des besoins à venir
Construction de proposition commerciale

Profil recherché :

Étudiant(e) en école de commerce, Master orienté commerce/vente avec : 

Une forte appétence pour la vente, la négociation et le challenge
Un Intérêt marqué pour les missions dans le domaine public et la mise en place de services numériques à 
destination des citoyens

💼 Compétences métier

Notions de cycle de vente B2B
Notions sur le fonctionnement des marchés publics
Excellente communication écrite et orale Français & Anglais
Grande capacité rédactionnelle et réalisation de supports de présentation
Appétence pour le domaine de l’IT et les sujets techniques

🤝 Compétences comportementales

Une réelle motivation d’apprendre et à monter en compétence sur le terrain
Bon relationnel & aisance orale
Proactivité et force de proposition
Sens de l’écoute & esprit d’analyse
Organisation & rigueur
Fort esprit d’équipe

Pourquoi rejoindre Monetech ? 

Tu as envie de contribuer au développement d’une PME innovante, en pleine croissance et leader sur son 
marché ?

Aujourd’hui, notre démarche commerciale est portée par nos consultants expérimentés. Mais avec 
l’accélération de notre activité, les besoins grandissent !



C’est pourquoi nous ouvrons ce poste : notre ambition est de structurer une stratégie commerciale pérenne, 
dont tu seras le principal contributeur.

✅ Une alternance basée en plein centre-ville de Toulouse

🏖  RTT, tickets resto, mutuelle premium

📚 Accès à des formations sur mesure

🏠 Télétravail possible (selon rythme projet)

💰 Rémunération :

Salaire fixe selon grille salariale alternance
Prime sur objectifs (jusqu’à 10%)
Intéressement + PEE avec abondement

📩 Prêt(e) à nous rejoindre ?

Envoie-nous ton CV à jobs@monetech.fr, accompagné de quelques mots pour nous dire ce qui te donne envie 
de faire partie de l’aventure !


